Repasemos: defina estos términos en sus propias palabras:
Impuestos progresivos

Cuondo bt enes mds dinero, T Poces s w{w vy

Impuestos regresivos
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5.1 Impuesto a las ventas 23/05/18

Seré capaz de considera varios impuestos estatales a las
ventas y practica el calculo de totales, tomando en
cuenta los articulos exentos, y comprende por qué el
impuesto a las ventas se considera regresivo.

Haré esto a través de la captura de notas en formato de
notas de Cornell, discusiones de toda la clase para
presentar y aclarar los conceptos clave y completar los
problemas de practica en colaboraciéon con el apoyo del
maestro.



5.1 Impuesto a las ventas

Todos los estados, excepto Alaska, Delaware,

Montana, New Hampshire y Oregon, evaldan un
impuesto general a las ventas.

El impuesto a las ventas es

Se usa el dinero del impuesto a las ventas
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Seré capaz de considera varios impuestos estatales a las ventas y practica el calculo

de totales, tomando en cuenta los articulos exentos, y comprende por qué el
impuesto a las ventas se considera regresivo.

5.1 Impuesto a las ventas

Articulos no sujetos a impuestos Elementos gravables
(Exento de impuestos)
En general:
® comida no preparada
® comida para bebé
® pan de molde
® medicina (recetada y sin

Todos los demas, tales
como:
® alimentos listos para
el consumo (por
ejemplo, galletas,
papas fritas y comidas

receta) congeladas)
® accesorios
Colorado ® clectronica
® mueble

Seré capaz de considera varios impuestos estatales a las ventas y practica el calculo

de totales, tomando en cuenta los articulos exentos, y comprende por qué el
impuesto a las ventas se considera regresivo.



5.1 Impuesto a las ventas
Estimar impuesto a las ventas
f.’f% ‘5 @ & 1. Primero, sume el total de los articulos imponibles.

< 4{ 2. Luego, mueva el decimal a la izquierda dos lugares
para obtener el uno por ciento de ese precio.

$ / é B 3. Finalmente, multiplique ese uno por ciento por el
numero que necesite para llegar al porcentaje del
impuesto estatal a las ventas.

El impuesto estatal a las ventas de Colorado es del 2.9%.
Cual es el impuesto a las ventas aproximado en una
compra de $ 129.50? ;Cuanto cuesta el costo total de la
compra? ;Cuanto costaria esta compra en Montana?
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Seré capaz de considera varios impuestos estatales a las ventas y practica el calculo
de totales, tomando en cuenta los articulos exentos, y comprende por qué el
impuesto a las ventas se considera regresivo.

5.1 Impuesto a las ventas
Rango del impuesto general a las ventas

Tasas de impuesto a la renta
superior del estado

Top State Income Tax Rates A
FOUNDATION

none |

X £ [ A - \ mal

General State Sales Tax Range | States 3.3% N : 2 = ~ . 2%;

0% Alaska, Montana, New hire, Oregon, Delaware \ | | ::

Colorado) Alabama, Georgia, Hawaii, Louisiana, o N E N gy 67%

2% to 4% ork, South Dakota, Wyoming : b oasiy [ M ] T : et
4.225% to 6% Missouri, North Carolina, Oklahoma, Maine, North Dakota,

Virginia, West Virginia, Kansas, New Mexico, Nebraska, Ohio,
Arizona, Utah, Arkansas, Connecticut, Florida, Idaho, lowa,
Kentucky, Maryland, Michigan, Pennsylvania, South Carolina,
Vermont, Washington

6.2 8.25% Hliinois, Texas, Wisconsin,
e nﬁm”umH
Tennessee, Califomia

ane \ = — w0l
5.75%
N | ]
! 8.95%
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Note: Map shows iop marginal rales: the maximum statutory rate in Top Marginal Income Tax Rate
each state. It represents the statutory tax rate on the last dollar of .....—
income eamed for the highest income individuals in that state. It is

not an effective marginal tax rate, which would includa the aﬂeus Lower Rate Higher Rate
of ph of various tax

notincluded. Data as of Jan. 1, 2014 et e 25,2014,

@ State has a flat income tax structure
& State only taxes interest and dividends

income, not wages
Source: State forms and instructions; Facts & Figures 2014: How

Does Your Stale Compare? taxfoundation.org/maps

Seré capaz de considera varios impuestos estatales a las ventas y practica el calculo
de totales, tomando en cuenta los articulos exentos, y comprende por qué el
impuesto a las ventas se considera regresivo.



5.1 Impuesto a las ventas

Other income sources for states:

é Siempre que vaya a un peaje para utilizar una
¢ 6§ carretera, puente o tinel especifico, le esta pagando
al gobierno estatal por el uso.

propiedad. A muchos propietarios les resulta frustrante
que siempre tengan que pagar por su propiedad, jincluso
cuando la poseen!

P fﬁﬁ%%ﬂ Los estados gravan a los propietarios segin el valor de su
@

et § 20 ¢

U ‘q Sd @Dm Las loterias recaudan dinero para los estados porque el

W@m@ $ / C@D 02@ estado no le paga al ganador todo lo que recauda la loteria.
Los estados con poco o ningin impuesto sobre las ventas a

menudo recaudan mas dinero de las loterias.

L= vl
ol Jr
\ . C(f( y & Los estados imponen "impuestos por el pecado” sobre el
Fdﬂ/ﬁ( e &y/ﬁfﬂ ({) ﬁ[f ¥ (,WYQLA) entretenimiento o los bienes que se consideran malos de hacer o
. () ; consumir, como el alecohol, el tabaco o el juego. Muchas personas
‘Jﬁ Hles, J By Q,{C,C_ﬂﬂ/td [ sienten que las personas que consumen estos productos estan
y imponiendo un costo a la sociedad, por lo que deben pagar un impuesto
para compensar ese costo.

i

Seré capaz de considera varios impuestos estatales a las ventas y practica el calculo
de totales, tomando en cuenta los articulos exentos, y comprende por qué el

impuesto a las ventas se considera regresivo.

5.1 Impuesto a las ventas

Problemas de practica de impuestos a
las ventas

Seré capaz de considera varios impuestos estatales a las ventas y practica el calculo
de totales, tomando en cuenta los articulos exentos, y comprende por qué el

impuesto a las ventas se considera regresivo.



5.2 Cupones, reembolsos y ventas 24/05/18

(Por qué el impuesto a las ventas se considera un
impuesto regresivo?

5.2 Cupones, reembolsos y ventas

Seré capaz de entiende el efecto de un cupdn,
descuento o venta, y calcula el total de la compra
usando una formula: (precio del articulo -
deduccion) + impuestos.

Haré esto a través de la captura de notas en
formato de notas de Cornell, discusiones de toda
la clase para presentar y aclarar los conceptos
clave y completar los problemas de practica en
colaboracion con el apoyo del maestro.



5.2 Cupones, reembolsos y ventas
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Debido a que el minorista eventualmente recibira el precio
completo incluso cuando se use un cupoén, el impuesto a las
ventas se debe pagar sobre el precio total del articulo. En
otras palabras, se espera que el cliente pague el impuesto
sobre el precio total del articulo.

s Una caja de cereal cuesta $ 3.59, pero tienes un cupon

~Upor 40 ¢ de descuento. En Colorado, jcuanto sera esa
caja de cereal te costd?

(0.02%)§5.59) 30,

~
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53,55 +0.4 - 040 =33.20

Seré capaz de entiende el efecto de un cupdn, descuento o venta, y calcula el total de la
compra usando una formula: (precio del articulo - deduceion) + impuestos.

5.2 Cupones, reembolsos y ventas | Reembolso
] | (‘ |~ f[ v (
Reembolsos - z/\“ ‘nefo de el bl conte Ii!“lf ¥
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Cliente

Detalllsta
Esta comprando una impresora por $ 189,99 y hay

un reembolso de $ 40 del fabricante. En colorado,
{Qué le costarq la impresora?
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Seré capaz de entiende el efecto de un cupdn, descuento o venta, y calcula el total de la
compra usando una formula: (precio del articulo - deduceion) + impuestos.



5.2 Cupones, reembolsos y ventas
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Un atuendo para su hijo cuesta $ 52,28, peroes a la
venta con un 25% de descuento. En Colorado, cuanto

costara el equipo?
0 £ aEg) S T T e TN
Vel a3 s [ Ll -

Seré capaz de entiende el efecto de un cupdn, descuento o venta, y calcula el total de la
compra usando una formula: (precio del articulo - deduceién) + impuestos.

5.2 Cupones, reembolsos y ventas

Cupon:

Valido solo para ciertos articulos

Se puede utilizar para promocionar un nuevo articulo
alentando a los clientes a comprarlo.

También se podria usar para deshacerse de un objeto mas
antiguo que haya existido por mucho tiempo.

Reembolso:

Se aplica a un articulo especifico

Es bueno para una empresa, porque un cliente tiene que
enviar documentos por correo para obtener el descuento,
y el cliente puede olvidarse de hacerlo.

Podria influir en un cliente cuando un cliente esta
comparando productos similares.

Seré capaz de entiende el efecto de un cupdn, descuento o venta, y calcula el total de la
compra usando una formula: (precio del articulo - deduceién) + impuestos.



5.2 Cupones, reembolsos y ventas

Venta

Puede ser valido para un grupo de articulos, por ejemplo, toda la
ropa de hombre.

Bueno para limpiar una tienda de articulos mas antiguos.

Eficaz para atraer clientes a una tienda.

Problemas de practica de descuento

Seré capaz de entiende el efecto de un cupdn, descuento o venta, y calcula el total de la
compra usando una formula: (precio del articulo - deduceién) + impuestos.

6.1 Como comprar un automovil 11/12/17

Donde comienzas cuando quieres comprar un auto?



6.1 Como comprar un automovil

Seré capaz de aprende como los concesionarios
calculan los costos, evaltian las opciones de
financiamiento y estudian los incentivos de los
concesionarios.

Haré esto a través de la captura de notas en
formato de notas de Cornell, discusiones de toda la
clase para presentar y aclarar los conceptos clave
y completar los problemas de practica en
colaboracion con el apoyo del maestro.

6.1 Como comprar un automovil

Factura

MSRP Precio de venta sugerido por el fabricante

Valor en libros

Kelly Blue Book
http://www_kbb.com/

Edmunds TrueCar
http://www.edmunds.com/ https://[www.truecar.com/#/

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.



6.1 Como comprar un automovil

2004 Honda CR : 2004 Honda CR-V

LB EX Sport Utility 4D v
wieo- ETHEST T Mage: [T

ol O (oM
Edit options | Check specs Edit options | Check specs
Trade In Get an Instant Selltoa Trade In Get an Instant Selltoa
to a Dealer Cash Offer Private Party to a Dealer Cash Offer Private Party
N Next Step: Find a Car
Good WS Evie r
Trade-in Value Br Condition BIZW& reviews, photos, specs
an and more.
$4,444 $5.752 . cood 5
Condition Condition
' See what you should pay
-
Excellent
h Condition

S¢ Search by Category
i Select Y|
In Sell Your Current Car
Fir Reach millions of buyers on
cal KBB.com and AutoTrader.com

< Good Condition @ > < Good Condition @ >

Trade-in Values valid for your area through 12/3/2015 Private Party Values valid for your area through 12/3/2015

Track this car's values Track this car's values

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.

6.1 Como comprar un automovil

Precios del coche:
Precio de la etiqueta engomada - (etiqueta engomada de Monroney)

2012 CHEVROLET VOLT EXTERIOR: WHITE DIAMOND TRICOAT  ENGINE, RANGE EXTENDER, 1.4L
m CHEVROLET INTERIOR: JET BLACK/CERAMIC WHITE ELECTRIC DAIVE UNIT, VOLTEC
ACCENTS
Visit us at www. .com
© NRBAGS, DUAL-STAGE FRONTAL. «3YRS ONSTAR DIRECTIONS & AUITO DIMMNG [rorvmcErmce— saaroos]
L5 e 5 11 T G gﬂnﬂummm CONNECTIONS Wi AUTOMATIC = STEERMG COLUMM, TILT & et
+ 8 YEAR /100,000 MLE * ARBAGS, ROOF RAL NAVIGATION, MYVOLT,COM, AND * VISORS, ILUMINATED VANTY STANDARD VEHICLE PRICE _$39,145.00
BATTERT AHO VOLTEC COMPONENT, SIDE-IMPACT FOR FRONT AND. ONSTAR REMOTELINK (ASK DEALER MIRRORS T
LIITED WARRMNTY REAR OUTBOMRD SEATING ABOUT GEOGRAPHC COVERAGE) « EFFICIENCY DISPLAY SCREENS W/ T (230
SEE DEALER FOR DETALS POSITIONS EXTERIOR PROGRAMUMABLE CHARGE TIMES
= 5YEAR/ 100,000 MLE + ANTILOCK BAAKE SYSTEM, e
POWERTRAN LIMITED WARRANTY. A WHEEL OIS -+ MIRRORS, OUTSIDE KEATED, - CRUSE CONTROL OV ROME A e MoK FAF
‘SEE DEALER FOR DETALS. o T con = FRONT BUCKET SEATS e
_ = REAR WINOOW DEFROSTER PREMAM TRM PYC NCLLDES:  1395.00
THEFT OETERRENT el = REAR SEAT, £0/40 SPUIT < LEATHER APPONTED SEATIG.
« BATTERY, PROPLLSION, LITHUM CONTENT THEFT AUARM. et FOLDING SEATBACK bl
] DAYTIVE RUNNIG = POWER WINDOWS EXPRESS DOWN, < HEATERD FRONT SEAT, DAVER A
« FLECTRIC DRVE LT, VOLTEG STABRITRAK-STABLITY CONTROL Hvnipeoleiion St f
+ ENGNE, RANGE EXTENDER, 1.4L IROLLIOES TRACTION CONTROL AL o(USH PO « LEATHER WRAP STEEFNG WHEEL
INTERNAL COMBLISTION ENGINE © REMOTE KEYLESS ENTRY WITH XM AADIO + SERVICE WHITE DIAMOND TRCDAT 500
* TIRE SEALANT & INFLATOR KIT REMOTE START INTERIOR

EPA 5
por Fuel Economy and Environment

in fuel costs
over 5 years
compared

Rollover
- o  TRANSMISSION (ELECTRIC
fueleconomy.gov ( : S G oo e

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.



6.1 Como comprar un automovil
Etiqueta de la ventana

GOVERNMENT 5-STAR SAFETY RATINGS

Based on the risk of roliower I 3 sngle-vehicle crash.

Star ratings

Overall Vehicla Senre * Kk %k k*k
Bmedon frontal, side e Follower

Should ONL o vehicles of simiy sive and weight.

Frontal Driver * ko k k
Crash Passenger * % Kk %k
1Bt O B . om 4wy . (0N ITORCL

Should ONLY be companed 1o ofher vehicies of similar size 2nd weight.

Side Front seat R I
Crash Rear seat * k * ok *
Based on the risk of injury i1 3 side impact.

Rollover * & ok ok ok

Plug-In Hybrid Vehicle
E‘Ldﬂcﬂv-cuolim

You SQVEe

$7,600

in fuel costs
over 5 years
compared 10 the
average new vehicle.

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.

6.1 Como comprar un automovil
Etiqueta de la ventana

STANDARD EQUIPMENT « ARBAGS, DUAL-STAGE FRONTAL,
TR A B N e A1 9 BT Do SIDE-IMPACT & KNEE FOR DRVER
YA oo M AR, e AL
BATTERY AND VOLTEC COMPONENT SIDE-WAPACT FOR FRONT AND
LIMITED WARRANTY REAR OUTBOARD SEATING
SEE DEALER FOR DETALS
-smnmmui « ANTILOCK BRAKE SYSTEM,
POWERTRAIN LIMITED WARRANTY 4 WHEEL DISC
SEE DEALER FOR DETALS  REAR CHILD SEAT LATCH ANCHORS
MECHANICAL « THEFT DETERRENT SYSTEM,
* BATTERY, PROPULSION, LITHUM CONFENTITHEFT ALARM
5 © DAYTIME RUNNING LAMPS
« ELECTRIC DRVE LIMIT, VOLTEC * STABLITRAX-STABILITY CONTROL
« ENGINE, RANGE EXTENDER, 1.4 INCLUDES TRACTION CONTROL
INTERNAL COMELISTION ENGINE * REMOTE KEYLESS ENTRY WITH
= TIRE SEALANT & INFLATOR KIT REMOTE START
N PLACE OF SPARE TRE -wrencs;mmnmsm
DODR LOCKS WITH
SAFETY & SECURITY i
LOCKDUT PROTECTION
* NAMED A 2012 TOP SAFETY PICK. « HEADUAMPS, AUTO ON/OFF
BY THE INSURANCE INSTITUTE  TIRE PRESSURE MONTTOR
FOR HGHWAY SAFETY * KEYLESS ACCESS

* COLDR TOUCH RADIO WITH 7*
SCREEN, 6 SPEAKERS

* AR CONDITIONING, AUTOMATIC

* ALDGUIARY AUDIO INPUT JACK

* FLOOR MATS, CARPET FRONT/REAR
* INSIOE REARVIEW MIRRIOR,

* CHARGE CORD, 120 V PORTABLE

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.



6.1 Como comprar un automovil
Etiqueta de la
ventana

Marcado de distribuidor

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evalaan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.

6.1 Como comprar un automovil
Intercambio
Conozca el valor de su vehiculo actual que
esta reemplazando.

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evalaan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.



6.1 Como comprar un automovil
Negociando
1) Mira el precio de la etiqueta. (Es comparable al
valor en libros de KBB?
© S1/ Menos espacio para negociar
© No hay mas espacio para negociar

2) Calcule el margen de ganancia a partir de los
precios de la factura y la etiqueta. ;Es alto o bajo?

© Alto / Mas espacio para negociar
© Menor / Menor espacio para negociar

3) (Tiene una permuta?
© S1/ Descuento
© Sin descuento

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.

6.1 Como comprar un automovil
(Qué trampas hay para comprarle a un distribuidor?

/rcebo y cambio \ ﬂos precios mas altm [ Comisién \

Esta es una tactica que los Usted ha visto que los Lo que pague sobre el precio
concesionarios pueden usar autos usados generalmente de la factura va al distribuidor

para atraler clientes a 5}1 l.ote. Cuestan mAascuando después de las tarifas. Por lo
Anuncian un automoévil tanto, cuanto mayor sea el

barato a nivel local, pero a los

clientes que vienen a comprar

el automovil les dicen que esta
agotado. Afortunadamente,

provienen de los
concesionarios. i no hay
garantia en el automovil,
puede pagar méas sin
obtener ningiin valor

precio final del automdvil, mas
comision gana el distribuidor.
Esta en el mejor interés del
concesionario hablar el

hay un modelo mas lujoso y
mais caro para que usted
compre.

Voltear un auto

!grega do a cambio /

automévil tanto como sea
\ posible. )

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.



6.1 Como comprar un automovil
Incentivos

Nuevo modelo de lujo
$ 1000 de reembolso en efectivo

__O__

$ 750 de reembolso en efectivo
F

MAS
5.6% APR

i 0 i
2.9% APR disponible

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.

6.1 Como comprar un automovil

1) Complete el formulario My Current Car con lo que sabe
sobre el vehiculo que conduce o viaja con més frecuencia.
Vaya en linea a www.kbb.com y busque el valor de su auto
usado tanto para un intercambio como para una venta
privada.

2) Complete el estilo de Hacer, Modelo y Cuerpo para un
automovil que le gustaria tener para su familia. Responda la
pregunta por qué en la parte inferior de la pagina.

Cuatro esquinas en el estilo del cuerpo
o SUV, Minivan, Seddan, Camién
Preocupacion primaria mFB
o Capacidad, seguridad, economia

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.



6.1 Como comprar un automovil

;Como financiaria la compra de un automovil?
o Ahorre dinero con el tiempo y compre el automévil con su propio dinero.
o Pedir prestado dinero a un padre, amigo o pariente.
© Obtenga una carga de su banco y pague el préstamo a lo largo del tiempo.
0 Haga un pago inicial y obtenga un préstamo del concesionario o fabricante.

Financiamiento del Préstamos bancarios
concesionario ® Tasa de interés mas baja
® [.os préstamos a menudo ® Servicio personal
pagan los pagos de ® Pre aprobacién
intereses recomendada
® [ncentivos del distribuidor ® El interés generalmente
® Conveniencia se paga de manera
® Alta presion para financiar uniforme durante todo el
opciones adicionales de préstamo
automoviles
® Permite un fin de semana
espontaneo

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.

6.1 Como comprar un automovil
Pago global

Pagos mensuales muy pequenios por muchos meses,
pero el pago final es el principal restante.

$ 199/ mes

por 72 meses en este auto de $ 22,100

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.



6.1 Como comprar un automovil

3) Busque en linea un lugar para comprar su automovil Next
en Colorado. Una vez que encuentre uno, vaya a kbb.com y
encuentre el valor del vehiculo para el vendedor privado o
concesionario de automoviles (donde sea que encuentre el
vehiculo para la venta).

4) Responda las preguntas sobre el intercambio / venta
privada en el lado actual del documento. Discuta su decision y
razonamiento con un compaifero.

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.

6.1 Como comprar un automovil
El nuevo auto de Jerry tiene un precio de lista de $ 22,415. El
impuesto a las ventas en el estado de Jerry es del 8.75%, y él es
responsable de una tarifa de licencia de vehiculo de $ 1,925 y
una tarifa de documentacion de $ 79. Jerry planea hacer un
pago inicial de $ 3,000 y financiar el resto a una tasa de interés
del 10.86%, compuesto mensualmente. Si el plan de financiacion
de Jerry abarca tres anos, jcudl serd su pago mensual?

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.



6.1 Como comprar un automovil
Renee va a comprar un auto nuevo que tiene un precio de lista
de $ 19,675. Ella sera responsable de $ 1,420 en tarifas de
registro de vehiculos, $ 85 en honorarios de documentaciéon y
8.92% en impuestos a las ventas. Ella planea intercambiar su
auto actual, un Buick LeSabre 2002 en buenas condiciones, y
financiar el resto del costo en cuatro anos a una tasa de interés
del 6.34%, compuesto mensualmente. Si el distribuidor le da a
Renee el valor de intercambio completo de su auto, /cual sera su
pago mensual?

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.

6.1 Como comprar un automovil
Tessa va a comprar un auto nuevo que tiene un precio de lista de
$ 29,190. Ella esta planeando intercambiar sus buenas
condiciones 2008 Dodge Dakota y financiar el resto del costo en
cuatro anos, pagando mensualmente. Su plan de finanzas tiene
una tasa de interés de 7.73%, compuesto mensualmente. Tessa
también sera responsable del impuesto de ventas del 7.14%, una
tarifa de registro del vehiculo de $ 1.235 y una tarifa de
documentacidon de $ 97. Si el concesionario le da a Tessa el 756%
del precio de entrega cotizado en su auto, una vez que se cancela
el financiamiento, ;qué porcentaje del monto total pagado sera el
interés?

Seré capaz de aprende como los concesionarios calculan los costos, evaluan las
opciones de financiamiento y estudian los incentivos de los concesionarios.



6.2 Comprar una casa 15/12/17

Seré capaz de comprende el proceso de compra de la
vivienda, aprende sobre los diferentes préstamos
hipotecarios y estudia el depdsito en garantia y lo
que se incluye en el pago total de la vivienda.

Haré esto a través de la captura de notas en
formato de notas de Cornell, discusiones de toda la
clase para presentar y aclarar los conceptos clave y
completar los problemas de practica en colaboraciéon
con el apoyo del maestro.

6.2 Comprar una casa
Consideraciones de propiedad de la vivienda

a favor de en contra
® Orgullo de propiedad ® Cuando saca una hipoteca,
¢ Una inversién que puede tiene una deuda muy
generarle dinero para grande y es responsable de
cuando venda pagarla a menos que venda
¢ Ahorro de impuestos (puede su casa.
deducir una parte del pago ® Si bien tiene la libertad de
de su hipoteca de sus cambiar su hogar de
impuestos, pero no puede cualquier manera, también
deducir el alquiler) es responsable de todo el
® Controle su entorno (puede mantenimiepto. Eso puede
hacer casi cualquier cosa ser un trabajo duro y muy
que desee en su propia casa costoso.
y jardin, pero en un alquiler ® No siempre es facil moverse
debe cumplir con las reglas si quieres. A menos que
del propietario) seas muy rico, tendras que

vender tu casa antes de
poder mudarte.

Seré capaz de comprende el proceso de compra de la vivienda, aprende sobre los
diferentes préstamos hipotecarios y estudia el deposito en garantia y lo que se incluye
en el pago total de la vivienda.



6.2 Comprar una casa
Agentes de Bienes Raices

Beneficios de usar un agente
de bienes raices

Inconvenientes de usar un agente ‘
de bienes raices ‘

Puede ahorrar tiempo reduciendo la
lista de hogares a considerar.

Puede determinar si una casa tiene
un precio justo.

Puede actuar como un defensor en
las negociaciones y redactar el
contrato.

Puede senalar problemas potenciales
en una casa.

Los compradores pueden pagar una
comision.

El agente no puede negociar el precio
mas bajo posible (debido a la comisién).
Los compradores probablemente no se
encontraran con los vendedores.

S1no es un experto, el agente puede no
saber lo suficiente como para ofrecer
buenos consejos a los compradores.

Solo los agentes de bienes raices tienen acceso directo al
MLS (Servicio de listado multiple), pero gran parte de la
misma informacién esta disponible en otros lugares.
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Seré capaz de oomprenﬁe e?proceso de compra de la VlV%n a, aprende sobre los
diferentes préstamos hipotecarios y estudia el deposito en garantia y lo que se incluye

en el pago total de la vivienda.

6.2 Comprar una casa
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Seré capaz de oomprenﬁe e?proceso de compra de la Viv%andla, aprende sobre los

diferentes préstamos hipotecarios y estudia el deposito en garantia y lo que se incluye
en el pago total de la vivienda.



6.2 Comprar una casa
Hipotecas

Deuda Asegurada

Plazo

Tarifa Hipotecas de tasa fija

© Mayor tasa de interés inicial

© La tasa de interés permanece
igual

© Bueno para los propietarios a
largo plazo

© Requiere una calificacion de
crédito més alta

Hipotecas de tasa ajustable
O Tasa de interés inicial mas baja
© Cambios en la tasa de interés
después del periodo inicial
© Bueno para propietarios a corto plazo
© Ofrecido a compradores con menor
calificacion crediticia

Seré capaz de comprende el proceso de compra de la vivienda, aprende sobre los
diferentes préstamos hipotecarios y estudia el deposito en garantia y lo que se incluye

en el pago total de la vivienda.

6.2 Comprar una casa
Hipotecas

Garantia

Articulo de Rompecabezas

No pagar

Juicio hipotecario

Seré capaz de comprende el proceso de compra de la vivienda, aprende sobre los
diferentes préstamos hipotecarios y estudia el deposito en garantia y lo que se incluye

en el pago total de la vivienda.



6.2 Comprar una casa
Hipotecas
Pago inicial

PMI - Seguro hipotecario privado

80/20 Hipoteca

Seré capaz de comprende el proceso de compra de la vivienda, aprende sobre los
diferentes préstamos hipotecarios y estudia el deposito en garantia y lo que se incluye
en el pago total de la vivienda.

6.2 Comprar una casa
Clausura

Tarifas de cierre

No recurrente  Periodico
Tratamiento  Hipoteca

Puntos Impuestos de propiedad
Evaluacion Seguro Hipotecario Privado (PMI)
Titulo Seguro para propietarios de casas

Seré capaz de comprende el proceso de compra de la vivienda, aprende sobre los
diferentes préstamos hipotecarios y estudia el deposito en garantia y lo que se incluye
en el pago total de la vivienda.



6.3 Comprar, alquilar y arrendar 20/12/17
Que significan estas expresiones?
Comprar

Alquilar

Arrendar

Financiar

6.3 Comprar, alquilar y arrendar

Seré capaz de entiende los términos de un
contrato de arrendamiento, aprende qué
implica el alquiler de un automoévil y evalua los
costos y beneficios de comprar, alquilar o
alquilar.

Haré esto a través de la captura de notas en
formato de notas de Cornell, discusiones de
toda la clase para presentar y aclarar los
conceptos clave y completar los problemas de
practica en colaboracion con el apoyo del
maestro.



6.3 Comprar, alquilar y arrendar

No fixed ownership periodl No use restrictions| No maintenance or repair costs

At the end of the payment period, you own the item| No depreciation|

Cheaper in the long run| Lower initial out-of-pocket expensesl

Easier than getting ﬁnancingl

Rent/Lease Buy (Finance)

Seré capaz de entiende los términos de un contrato de arrendamiento,
aprende qué implica el alquiler de un automovil y evalaa los costos y
beneficios de comprar, alquilar o alquilar.

6.3 Comprar, alquilar y arrendar

2010 Apex COUP. Millaje permitido

Lease Offer
Bien equipado con transmisién automatica y paquete premium.
Incluye el cargo de destino.

@ * Financiamiento de arrendamiento disponible en vehiculos Apex 2010,

$ 399% /mes por 36 meses solo en centros Apex participantes en arrendamientos asignados a Apex

® § 399 primer mes de pago Financial Services NA, LLC / Fideicomiso de vehiculos de servicios

® $ 2800 de pago inicial financieros hasta el 30 de abril de 2010. Pagos mensuales de

¢ $ 350 de deposito de seguridad | arrendamiento de $ 399.00 por 36 meses en base a MSRP de $ 35,500.00
® Cuota de adquisicién de $ 725 (incluye Paquete Premium, transmisién automatica y destino). Los

*.3 4214 por firmar pagos totales del arrendamiento son de $ 12,204.00. No incluye

impuestos, titulo, licencia, adquisicion y tarifas de registro.

Pen a de El arrendatario debe cubrir el seguro y todos los articulos no cubiertos
= por el Programa de Mantenimiento de Apex. Al final del arrendamiento,
arrendamiento el arrendatario sera responsable de la tarifa de disposicién ($ 350.00),

cualquier desgaste excesivo y uso segun lo establecido en el contrato de
arrendamiento, y los cargos por exceso de kilometraje de $ 0.20 por
milla por millas manejadas en exceso de 10,000 millas por afio. La opcion
de compra al final del arrendamiento por $ 21,655.00 no incluye
impuestos. El arrendatario no adquiere intereses de propiedad a menos
que se ejerza la opcién de compra. Vea centros Apex participantes para
mas detalles y disponibilidad de vehiculos.

Seré capaz de entiende los términos de un contrato de arrendamiento, aprende qué implica el
alquiler de un automovil y evalaa los costos y beneficios de comprar, alquilar o alquilar.



6.3 Comprar, alquilar y arrendar
Comprar vs. Arrendamiento

Nuevo auto - Nuevo coche - De arrendamiento
pagado en 5 afios pagado en 10
afos

Cuota mensual $477.99 $253.31 $341.39
Coste total después de 3 afios $17,207.64 $9,119.16 $12290.04
Coste total después de 12 arios $28679,40 $30397.20 $51,659.20

(Por qué seria mejor alquilar en lugar de comprar?

Seré capaz de entiende los términos de un contrato de arrendamiento,
aprende qué implica el alquiler de un automévil y evalua los costos y
beneficios de comprar, alquilar o alquilar.

6.3 Comprar, alquilar y arrendar
Alquiler de coches

Ademés de los costos bésicos de alquiler, existen tarifas adicionales
que usted puede o no desear (o necesitar) agregar. Por ejemplo:

0 El alquiler de modelos mas grandes o mas lujosos o el alquiler de ida en
lugar de ida y vuelta puede aumentar la tarifa de alquiler.

o Devolver un automévil tarde o sin volver a llenar el tanque de gasolina
puede agregar costos significativos a la factura final.

O Los inquilinos menores de 25 afos pagan mas por un alquiler.

O Las opciones que agregan tarifas adicionales incluyen una exencién de
danos por colision (CDW), que paga los dafios del automovil derivados
de una colisidén, y una exencion de dafos por pérdida, que cubre los
costos debido a dafios accidentales o robos.

Seré capaz de entiende los términos de un contrato de arrendamiento,
aprende qué implica el alquiler de un automévil y evalua los costos y
beneficios de comprar, alquilar o alquilar.



6.3 Comprar, alquilar y arrendar
Cuadndo deberias: (responder en oraciones completas)
Comprar

Arrendar

Alquilar

Seré capaz de entiende los términos de un contrato de arrendamiento,
aprende qué implica el alquiler de un automdvil y evalaa los costos y
beneficios de comprar, alquilar o alquilar.

6.4 Compras y acuerdos de consumo 08/01/17
Acuerdo de compra -

SU USO DE LOS SERVICIOS DE APEX TUNESTER SE RIGE POR ESTE
ACUERDO LEGAL. PARA UTILIZAR ESTOS SERVICIOS DEBE ESTAR
DE ACUERDO CON ESTOS TERMINOS, AL HACER CLIC EN "ACEPTO".
SI NO ACEPTA LOS TERMINOS DEL ACUERDO LEGAL Y UTILIZA LOS
SERVICIOS, NO HAGA CLIC EN EL BOTON "ACEPTO". USTED ES EL
UNICO RESPONSABLE DE ASEGURAR QUE LA INFORMACION Y EL
ACCESO A SU CUENTA SEAN SEGUROS. USTED ES RESPONSABLE
POR TODAS LAS ACTIVIDADES QUE OCURREN EN SU CUENTA. APEX
TUNESTER NO SE HARA RESPONSABLE DE NINGUNA PERDIDA QUE
SURJA DEL USO NO AUTORIZADO DE SU CUENTA.



6.4 Compras y acuerdos de consumo

Podré explorar y aplicar el modelo PACED a las
compras de los consumidores, examinar los
acuerdos de comprador y alquiler, y estudiar los
acuerdos de financiacion.

Haré esto a través de la captura de notas en
formato de notas de Cornell, discusiones de toda
la clase para presentar y aclarar los conceptos
clave y completar los problemas de practica en
colaboracién con el apoyo del maestro.

6.4 Compras y acuerdos de consumo
Contrato de arrendamiento -

+Qué alquilarias, por qué y durante cuanto tiempo?

Podré explorar y aplicar el modelo PACED a las compras de los consumidores,
examinar los acuerdos de comprador y alquiler, y estudiar los acuerdos de financiacion.



6.4 Compras y acuerdos de consumo

Cualquier contrato de alquiler incluira:
® Nombres de las partes del acuerdo
® [La fecha de inicio y la duracién del acuerdo
® K]l objeto especifico que se esta alquilando (identificado por la
direcciéon o el nimero de serie u otro nimero de identificacion)
® Condiciones para renovacion o no renovacion
® Un calendario de pagos especifico (por ejemplo, una suma
global o pagos peridodicos) para otorgar el uso de este objeto
® Provisiones para un depoésito de seguridad y condiciones para
su devolucion
® Otras condiciones. Por ejemplo:
® Seguro por pérdida
® Restricciones de uso
® Qué parte es responsable del mantenimiento

Podré explorar y aplicar el modelo PACED a las compras de los consumidores,
examinar los acuerdos de comprador y alquiler, y estudiar los acuerdos de financiacion.

6.4 Compras y acuerdos de consumo
Acuerdo de financiamiento -

Términos del acuerdo de préstamo

Palabra Sentido

Co-firmante o Retirar la propiedad pagada con un préstamo
si el préstamo esta en incumplimiento

Defecto o o Alguien que también firmé un préstamo y es
igualmente responsable de la devolucion

Reposesion o 0 Promesa de pagar
Multa por prepago 0 0 No pagar un préstamo

Colateral o 0 Propiedad utilizada para asegurar un préstamo

Pagaré o o Se aplica una tarifa cuando el préstamo se
amortiza anticipadamente

Podré explorar y aplicar el modelo PACED a las compras de los consumidores,
examinar los acuerdos de comprador y alquiler, y estudiar los acuerdos de financiacion.



6.4 Compras y acuerdos de consumo
Cualquier contrato de préstamo incluira:
® Nombres del prestamista y del prestatario
® Promesa (pagaré) para pagar la cantidad prestada mas cualquier cargo
adicional e interés
® Desglose del préstamo:
® Cantidad
® Monto financiado
® Cargos financieros
B Total de pagos
B Tarifa anual
® Términos de pago:
® Monto del pago
B humero de pagos
B ['echa de inicio
® Fecha de finalizacién
B Frecuencia
® Todas las multas por pago anticipado por pagar el préstamo anticipadamente
® Cargo por demora: especifica el periodo de gracia y el monto de la Gltima carga
® Seguridad - colateral
® Predeterminado: describe la accidén en caso de incumplimiento, como intereses

adicionales, tarifas o reposesion.
® Co-prestatarios: cosighatarios que son igualmente responsables del préstamo

Podré explorar y aplicar el modelo PACED a las compras de los consumidores,
examinar los acuerdos de comprador y alquiler, y estudiar los acuerdos de financiacion.

6.4 Compras y acuerdos de consumo
Herramienta de toma de decisiones PACED:
1. Define el problema
2. Enumerar las alternativas
3. Seleccionar criterios
4. Evaluar las alternativas
5. Toma una decision

Problema -

Alternativas -

Podré explorar y aplicar el modelo PACED a las compras de los consumidores,
examinar los acuerdos de comprador y alquiler, y estudiar los acuerdos de financiacion.



6.4 Compras y acuerdos de consumo

Criterios -

Evaluar -

Decidir -

Podré explorar y aplicar el modelo PACED a las compras de los consumidores,
examinar los acuerdos de comprador y alquiler, y estudiar los acuerdos de financiacion.

6.4 Compras y acuerdos de consumo

La proxima semana:
Martes, prueba unitaria

Miércoles, revisiéon para final

Viernes, 8:00 a.m. examen final

Podré explorar y aplicar el modelo PACED a las compras de los consumidores,
examinar los acuerdos de comprador y alquiler, y estudiar los acuerdos de financiacion.



6.6 Seguro 10/01/18

Insurance Terms

Term Meaning

Seguro de vida Paga los gastos médicos tales
o 0 como visitas al médico,

medicamentos y examenes

Proporciona a los beneficiarios
o una suma sobre la muerte de la
persona asegurada

Seguro de salud

0 Paga por dafios y costos médicos

Seguro de auto ! I
en caso de accidente vehicular

Seguro de cuidado a largo plazo Q Cubre dafos o robo de objetos
personales en un apartamento

Paga por cuidado en el hogar o
0 institucional si una persona esta
discapacitada

El seguro para inquilinos

6.6 Seguro

Podré estudiar diversas formas de seguro, conocer
qué factores afectan las primas de seguro y
evaluar cuando se necesitan ciertas formas de
seguro.

Haré esto a través de la captura de notas en
formato de notas de Cornell, discusiones de toda
la clase para presentar y aclarar los conceptos
clave y completar los problemas de practica en
colaboracion con el apoyo del maestro.



6.6 Seguro
Prima:

Factores que afectan las primas de seguro de automoviles:

Podré estudiar diversas formas de seguro, conocer qué factores afectan las
primas de seguro y evaluar cuando se necesitan ciertas formas de seguro.

6.6 Seguro
Responsabilidad:
Tipo de
cobertura
YESPLO ngabllldad facturas médicas, costos de rehabilitacion e ingresos perdidos
POL “CS10ncs para los heridos por el titular de la péliza
corporales
ri?g:;i:glﬁa e dafios causados a la propiedad de otros (no incluye la propiedad
RO del titular de la péliza)
propiedad

cobertura de ) -y
darfios causados al vehiculo del titular de la poliza (cubre

colision A g Y 3

colisién con otro vehiculo u objeto, como un buzén)
cobertura darfios causados al vehiculo del titular de la pdliza (no debido a
completa una colisién, como cuando un arbol cae sobre un automaovil en

una tormenta o se rompe una ventana en un acto de vandalismo)

Deducible:

Podré estudiar diversas formas de seguro, conocer qué factores afectan las
primas de seguro y evaluar cuando se necesitan ciertas formas de seguro.



6.6 Seguro
El seguro para inquilinos:

Propiedad / Seguro de propietario:

Valor real (actual) frente a costo de reemplazo:

Podré estudiar diversas formas de seguro, conocer qué factores afectan las
primas de seguro y evaluar cuando se necesitan ciertas formas de seguro.

6.6 Seguro
Seguro de vida:

A favor _En contras A favor _ En contras
Costo- barato Non-transferable: Control: You personally own Qualifications:
Facilidad: si compra un seguro If you stop working and control your palicy. You must prove

for the company, your
coverage stops.

. insurability (that
Unlimited: There are no cover- is, be healthy).

age limits; you can buy a policy

a través de su empleador, puede
deducirlo directamente de su

cheque de pago. Limited coverage: that will pay out as much money Higher premium:

Prima reducida: a menudo, su  Usually, the amount as you want. Individual life

empleador cubrird una parte de  Paid is capped at twice Longer coverage: Your insurance is more

la prima the salary amount. s 2. expensive than
coverage could last a lifetime.

Asegurabilidad / cobertura Cannot be group.

garantizada: no es necesario purchased for family: Tl'ﬂ\.ﬁﬁflble:

que cumpla con los requisitos Group life insurance Not tied to employment

minimos para obtener cobertura. can only be purchased Choices:

Mismo costo para todos los  for the employee (un- A range of options available
empleados: el costo del plan se  like health insurance,

divide en partes iguales entre which can often

todos los empleados, por lo que extend to include

todos pagan la misma prima dependents).

independientemente de su edad o

estado de salud.

Podré estudiar diversas formas de seguro, conocer qué factores afectan las
primas de seguro y evaluar cuando se necesitan ciertas formas de seguro.



6.6 Seguro

Vida a Término vs. Vida Permanente:

Seguro de salud:

Managed Care Plans Comparison

Health Maintenance Organization Preferred Provider
(HMO) Organization (PPO)

« Requires a primary care physician « Can see any physician who
(PCP) who manages and is a member of the plan’'s
coordinates all health care. network. No PCP is

= All tests and specialists must be required
preapproved and referred by the = No referral is required to
primary care physician. see any specialist in the

« Patient is usually responsible for PPO network.
all or most of the cost of using a « Using a physician outside
physician outside of the HMO of the PPO network results
plan in higher costs for the

patient

Podré estudiar diversas formas de seguro, conocer qué factores afectan las
primas de seguro y evaluar cuando se necesitan ciertas formas de seguro.

6.6 Seguro
Long-Term Care
Basic Activities of Daily Living
© Climb out of bed
©Walk to the bathroom
© Use the toilet
© Use the bath or shower
© Get dressed
© Eat breakfast
© Hygiene (bathing, grooming, shaving, toothbrushing)
© Continence (using the bathroom)
© Dressing
© Eating (the ability to feed oneself)
© Transferring (actions such as going from a seated to
standing position and getting in and out of bed)

Long-term care insurance pays for a certified nurse to visit your home,
any medical modification to the home, or the cost of a facility (such as a
nursing home). Long-term care premiums increase with age, and
insurability is dependent on current health, so it is important to get it
while you're relatively young and healthy.

Podré estudiar diversas formas de seguro, conocer qué factores afectan las
primas de seguro y evaluar cuando se necesitan ciertas formas de seguro.



6.6 Insurance

Insurance Terms

Term Meaning

A Health insurance o Insurance that pays for doctors, )
hospital care, and medications

B Life insurance o o A monthly payment to an insurance 9
company

¢ Liability insurance o Insurance that pays for in-home or
institutional care if someone is 3
disabled

D Long-term care insurance o 0 The amount a person must pay
before insurance coverage begins

E Deductible o o Insurance that pays out cash to
beneficiaries after someone dies

F Premium o 0 Insurance that pays for car-related
damage and injury

G Auto insurance 0 Insurance that pays for accidental
damage or injury for which 7

someone is responsible

Podré estudiar diversas formas de seguro, conocer qué factores afectan las
primas de seguro y evaluar cuando se necesitan ciertas formas de seguro.

6.6 Seguro

Encuentre una cotizacién de seguro para su automovil
nuevo. No use su nombre real en / en la solicitud de
cotizacion.

Podré estudiar diversas formas de seguro, conocer qué factores afectan las
primas de seguro y evaluar cuando se necesitan ciertas formas de seguro.



6.7 Jubilacion 11/01/18

{Qué significa retirarse y cuando lo hara?
jsJubilarse?! (N1 siquiera estoy empleado todavia!

6.7 Jubilacion 1/09/16

Podré entender las cuentas IRA y 401 (k), entender la
distincién principal entre Roth y las cuentas de
jubilacién tradicionales, y comparar varias opciones de
cuenta de jubilacién.

Haré esto a través de la captura de notas en formato de
notas de Cornell, discusiones de toda la clase para
presentar y aclarar los conceptos clave y completar los
problemas de practica en colaboracién con el apoyo del
maestro.



6.7 Jubilacion
Ahorro para la jubilacion

401(K)/403(B) IRA

Tradicional IRA
® Generalmente, no puede acceder al dinero en la cuenta hasta
que tenga 59.5 afios.
® De menos de 50 afios, puede depositar $ 5000 anualmente.
Después 50 anos de edad, puede depositar $ 6000 por afio.
® El dinero en el IRA crece libre de impuestos, pero una vez
que retirar el dinero que se grava como ingreso regular.

Podré entender las cuentas IRA y 401 (k), entender la distincién principal entre Roth y las
cuentas de jubilacién tradicionales, y comparar varias opciones de cuenta de jubilacion.

6.7 Jubilacion
401(K)/403(B)

Like an ITRA, the money you contribute is tax-free.

There is a cap on contributions: up to $16,500 for people
under 50 and $22.000 a year after that.

Often, your employer matches your contributions. For
example, if you contribute $1000, your employer might
contribute $500.

The employer money is also contributed tax-free — it is
free moneyl

Withdrawals are taxed like ordinary income, like an IRA.

Withdrawals can begin at 59.5 years of age.

Podré entender las cuentas IRA y 401 (k), entender la distincién principal entre Roth y las
cuentas de jubilacién tradicionales, y comparar varias opciones de cuenta de jubilacion.



6.7 Jubilacion

Tradicional vs. Roth
Cuando ahorra a través de una cuenta de jubilacion
tradicional, no paga impuestos sobre su dinero hasta que lo
retire. Eso significa que tiene mas dinero para ahorrar, lo que
significa que tiene mas dinero que puede crecer, gracias a las
inversiones en acciones, bonos y cuentas del mercado
monetario.

Cuando ahorra a través de una cuenta de jubilacion Roth, paga
impuestos por adelantado, y nada en absoluto cuando retira su
dinero. A pesar de que tiene menos dinero para guardar,
cuando llega el momento de retirar efectivo, no paga impuestos
adicionales.

(,Cual es mejor?

Podré entender las cuentas IRA y 401 (k), entender la distincién principal entre Roth y las
cuentas de jubilacion tradicionales, y comparar varias opciones de cuenta de jubilacion.

6.7 Jubilacion
Tradicional vs. Roth
Los planes Roth 401 (k) funcionan exactamente como los planes
401 (k) regulares, excepto que el dinero se grava cuando usted
contribuye, en lugar de cuando retira el dinero.

En general, las personas pagan menos impuestos cuando son mas
jovenes porque a medida que comienzan a ganar mas, se les
aplica un impuesto mas alto. Por esta razén, muchas personas
prefieren la opcion Roth 401 (k), por lo que pagan los impuestos a
la tasa mas baja.

Podré entender las cuentas IRA y 401 (k), entender la distincién principal entre Roth y las
cuentas de jubilacion tradicionales, y comparar varias opciones de cuenta de jubilacion.



6.7 Jubilacion
Tradicional vs. Roth

ROTHURA Roth IRA

Traditional IRA Traditional IRA

If you withdraw money LOTIT AN Roth IRA
from your traditional
Distribution laws for
e e Roth IRAs are much
it el more liberal. For
serious penalties. example, you can
withdraw up to $10,000
to buy a primary
residence as a first-time
homeowner without
Fydefislypeag iy | Deine penalized. Traditional IRA

(Cual es mejor?

Podré entender las cuentas IRA y 401 (k), entender la distincién principal entre Roth y las
cuentas de jubilacion tradicionales, y comparar varias opciones de cuenta de jubilacion.

6.7 Jubilacion
Tradicional vs. Roth

,Haras mas cuando tienes 65 anos de lo que ganas hoy? Si su
conjetura es "si", elegira una cuenta de jubilacion Roth. Si su
conjetura es "no", elegira una cuenta tradicional. ;Cual es la
suposicion correcta? Como todas las suposiciones, no hay forma
de saberlo con certeza. Pero la mayoria de la gente termina
ganando mas dinero en el transcurso de sus carreras, lo que
significa que una cuenta Roth suele ser la mejor opcion.

Hay excepciones, sin embargo. Por ejemplo, {qué sucede si
espera trabajar durante 10 afnos y luego se convierte en un
padre que se queda en casa? /Va a ganar mas a los 65 que lo
que gana hoy?

Cuando deposita dinero en una cuenta IRA, espera ganar
intereses. Con una IRA tradicional, debe pagar impuestos sobre
estas ganancias cuando retira dinero. Con una IRA Roth, este
dinero no esta sujeto a impuestos.

Podré entender las cuentas IRA y 401 (k), entender la distincién principal entre Roth y las
cuentas de jubilacion tradicionales, y comparar varias opciones de cuenta de jubilacion.



6.7 Jubilacion

Responda estas preguntas en Schoology: Algebra
financiera 2: Compras del consumidor: Cheque de
jubilacion (icono de la pieza del rompecabezas
verde)

(Cuando deberia comenzar a ahorrar para la jubilacion?

(,Cuanto debe ahorrar de cada cheque?

Podré entender las cuentas IRA y 401 (k), entender la distincién principal entre Roth y las
cuentas de jubilacién tradicionales, y comparar varias opciones de cuenta de jubilacion.



